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Session 2 : 
La logistique durable



2

AMONT
Activité avec Rungis / New Covent Garden / Mercamadrid

• Rungis est très centralisateur de flux avec une grande majorité des producteurs sondés 
qui le fournissent

• New Covent Garden et Mercamadrid sont des débouchés moins privilégiés pour l’amont 
dans leurs pays respectifs

Fournissez-vous le marché de Rungis /
 New Covent Garden / Mercamadrid ?
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AMONT
Une logistique qui fonctionne bien globalement

Comment évaluez-vous la logistique à destination 
des marchés de gros ?
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Comment évaluez-vous l'organisation du 
dégroupage des produits ?

6%

10%

69%

83%

80%

31%

11%

10%

France

Angleterre

Espagne

Mauvaise

Médiocre

Bonne

Excellente



4

Le fait d'être une plateforme pour l'export 
représente-t-il un intérêt majeur des marchés de 

gros ?
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AMONT
Les principaux points d’intérêt des marchés de gros

Le fait d'être une plateforme pour accéder aux 
autres régions domestiques représente-t-il un 

intérêt majeur des marchés de gros ?
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AVAL
Intérêt mitigé des clients pour la livraison selon les pays

• L’Angleterre se démarque nettement sur ce point avec une quasi unanimité pour ce 
service

La livraison est-elle le service 
qui vous intéresse le plus ?
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AVAL
Un intérêt mitigé pour la transformation et le conditionnement

• L’Angleterre se démarque à nouveau avec 
un réel intérêt pour la transformation, un 
service de plus en plus demandé par la 
principale clientèle des marchés de gros 
britanniques : la RHD

La transformation est-elle 
le service qui vous intéresse le plus ? 
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Le conditionnement est-il 
le service qui vous intéresse le plus ?
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AVAL
L’accès aux marchés de gros

Comment évaluez-vous
 l'accès aux marchés de gros ?
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Comment évaluez-vous 
l'accueil et le système de cartes d'accès ?
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AVAL
Conditions de l’acte d’achat

Comment évaluez-vous le stationnement ?
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Comment évaluez-vous les conditions de travail 
pendant l'acte d'achat ?
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AVAL
Des horaires adaptés

Comment évaluez-vous les horaires d'ouverture ?
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Grand Témoin :

Andrew PALMER, Professeur à l’Université de Cranfield

Cas Pratique :

Hervé LEVIFVE, Chargé du transport de marchandises à la 

Mairie de Paris 
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